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Objetivos:

Explicar el concepto de competencia perfecta, basandonos en la bibliografia seleccionada y
a través de un relato que ilustre los principales elementos de este tipo de mercado.
Duracién: 40 minutos.

Inicio (10 minutos)
Iniciamos la clase realizando un breve repaso de conceptos abordadoa en la clase anterior.

Desarrollo: ( 20 minutos)

Continuamos analizando los conceptos de competencia y sus caracteristicas a través del
pizarrén y con la participacion de los alumnos.

Actividad : Leemos el cuento y respondemos.
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Frutaville y el Mercado de Manzanas
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En el pequefio pueblo de Frutaville, don Luis poseia un extenso huerto de manzanas. Cada
afo, su cosecha era abundante y se distinguia por su excelente calidad, lo que lo convertia
en uno de los principales vendedores en el mercado local. Las manzanas de don Luis eran
famosas por ser frescas y sabrosas, y los clientes apreciaban el esmero con el que las
producia.

Un dia, un grupo de nuevos agricultores llegd a Frutaville y también comenzé a vender
manzanas en el mercado. Estos nuevos vendedores ofrecian sus productos a precios mas
bajos, lo que rdpidamente atrajo la atencién de muchos compradores que antes acudian a
don Luis. Aunque la calidad de las nuevas manzanas no era la misma, los precios accesibles
resultaban atractivos.

Para mantenerse competitivo, don Luis se vio obligado a reducir sus precios, pero al hacerlo,
sus ganancias disminuyeron considerablemente. Preocupado por la situacién, decidid
conversar con los demas agricultores y propuso fijar un precio justo para todos, que reflejara
el esfuerzo y la calidad de sus manzanas. Algunos aceptaron, mientras que otros prefirieron
seguir con precios bajos.

Con el paso del tiempo, el mercado de manzanas de Frutaville se fragmentd. Mientras unos
valoraban la calidad y estaban dispuestos a pagar un poco mas, otros solo se enfocaban en
el precio mas bajo, sin importar la calidad de lo que compraban.

Preguntas para reflexionar:

1. éPor qué en el mercado de Frutaville todos los agricultores venden sus manzanas al
mismo precio?
¢Qué pasaria si don Luis intentara vender sus manzanas mas caras que los demas?

¢Como ayudan los compradores y vendedores a que los precios de las manzanas no
suban ni bajen mucho?

4. ¢Qué ventaja tiene un mercado donde hay muchos agricultores vendiendo
manzanas?
5. ¢Qué podria pasar si solo un agricultor controlara todas las manzanas del mercado?

Cierre: (10 minutos)
Para finalizar se realiza una serie de preguntas relacionado a lo trabajado en la jornada.
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